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Mögliche Techniken eines Elevator Pitchs

 Frustrierende Statistik: 

1. Visualisierung des Problems durch Statistik 2. Frage an die Zuhörer  3. Beweis (Produkt X ist die Lösung, weil...)

 Reality Check:

1. Problem überspitzt darstellen 2. Lösung anreißen (Produkt X ist die Lösung, weil...) 3. Mehrwehrt bieten

 Witz:

1. Kurze Frage bzgl. Problem 2. Lösung überspitzt darstellen 3. Fokus auf Nutzen und Mehrwert (Produkt X ist die Lösung, weil...)

 Ein Zeiler:

1. Mehrwert bieten (Produkt X ist die Lösung, weil...) 2. Vorteile äußern 3. Features anreißen

 AIDA-Modell (Lewis): 

1. Attention (Aufmerksamkeit erregen) 2. Interest (Interesse wecken) 3. Desire (Begehrlichkeit auslösen) 4. Action (zur Handlung aufrufen)
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